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Zalacznik nr 1 do Karty oceny merytorycznej projektu wspoftfinansowanego ze srodkéw EFS w ramach RPO WL

Informacja o wynikach oceny projektu
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A. WYNIK NEGOCJACJI

CzZY SKORYGOWANY WNIOSEK:

1. Wplynat w terminie wskazanym przez instytucje organizujaca konkurs?

o TAK

o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

Uzasadnienie negatywnego wyniku negocjacji (jesli dotyczy oznacza to, iz zadne Kryteria warunkowe nie podlegajg weryfikacji. Nalezy

2. Zostal skorygowany wylacznie o zmiany wskazane w Informacji nt. warunkowej oceny?

o TAK

o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

Uzasadnienie negatywnego wyniku negocjacji (jesli dotyczy oznacza to, iz zadne kryteria warunkowe nie podlegajq weryfikacji. Nalezy

1
Negatywny wynik negocjacji, oznacza uznanie warunkowo uznanych za spetnione zerojedynkowych kryteribw obligatoryjnych za niespetnione lub przyznanie mniejszej, wskazanej

oceniajacych w kartach oceny projektu, liczby punktow.

przez



3. Spetnia wszystkie wymogi formalne obowigzujace dla danego konkursu?

o TAK o NIE = NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

Uzasadnienie negatywnego wyniku negocjacji (jesli dotyczy oznacza to, iz Zzadne kryteria warunkowe nie podlegajg weryfikacji. Nalezy

ZAKRES MERYTORYCZNY - KRYTERIA OGONE ZEROJEDYNKOWE

Spetnienie kryterium: Zgodnos$¢ projektu z zasadami dotyczacymi pomocy publiczne;.

o TAK o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

Spetnienie kryterium: Zgodnosé projektu z zasada rownosci szans kobiet i mezczyzn (na podstawie standardu minimum).

o TAK o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI




Spetnienie kryterium: Zgodnos$¢ projektu z zapisami Szczegoétowego Opisu Osi Priorytetowych RPO WL na lata 2014-2020.

o TAK o NIE = NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

ZAKRES MERYTORYCZNY — KRYTERIA OGOLNE PUNKTOWE

Proponowane zmiany w zakresie merytorycznym projektu, wraz z uzasadnieniem

L.p. Kryterium, Liczba punktéw przyznanych w wyniku
ktorego Proponowana zmiana wraz z uzasadnieniem (tekst do negocjaciji
dotyczy uzupefnienia: Wynik negocjaciji:
Zmiana

1. o POZYTYWNY o NEGATYWNY

2. o POZYTYWNY o NEGATYWNY

Uzasadnienie wyniku negocjacji_w odniesieniu do powyzszych kryteriéw warunkowych (ogdinych punktowych):

LACZNA LICZBA PUNKTOW PRZYZNANYCH W WYNIKU NEGOCJACJI: - pkt




ZAKRES MERYTORYCZNY (BUDZET PROJEKTU) — KRYTERIA OGOLNE ZEROJEDYNKOWE

ZASADNOSC | KWALIFIKOWALNOSC WYDATKOW:

a) niezbednos¢ poniesienia wydatkow do realizacji projektu /m.in. niezbednos$é ponoszenia wydatkéw, biorgc pod uwage deklarowany przez beneficjenta we wniosku o
dofinansowanie potencjat techniczny/ i osiagania jego celéw oraz
b) zgodnos¢ wydatkow z wytycznymi horyzontalnymi w zakresie kwalifikowalnosci wydatkéw oraz wytycznymi programowymi |Z.

Kwestionowane pozycje wydatkéw jako niekwalifikowane

Zadanie | Pozycja nr Uzasadnienie Wynik negocjac;ji:
nr
o POZYTYWNY o NEGATYWNY
o POZYTYWNY o NEGATYWNY

Spetnienie kryterium: ZASADNOSC | KWALIFIKOWALNOSC WYDATKOW:

a) niezbednosc¢ poniesienia wydatkéw do realizacji projektu /m.in. niezbednos$¢ ponoszenia wydatkéw, biorac pod uwage deklarowany przez beneficjenta we wniosku o
dofinansowanie potencjat techniczny/ i osiagania jego celéw oraz
b) zgodnos¢ wydatkow z wytycznymi horyzontalnymi w zakresie kwalifikowalnosci wydatkéw oraz wytycznymi programowymi |Z.

o TAK o NIE —NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

| 2Tj. obnizenie wartosci budzetu.




EFEKTYWNOSC WYDATKOW
(zgodnos$c¢ ze stawkami rynkowymi oraz regulaminem konkursu, zaréwno w odniesieniu do pojedynczych pozycji wydatkéw w szczegétowym budzecie projektu, ale réwniez do
tacznej wartosci danej ustugi/ zadania przewidzianej do realizacji w ramach projektu)

Kwestionowane wysokosci wydatkow, wraz z uzasadnieniem

7adanie | Pozycja Proponowana . Wynik negocjacji:
yel P L. Uzasadnienie y gocjac)
nr nr wartosc¢
o POZYTYWNY o NEGATYWNY
o POZYTYWNY o NEGATYWNY

Spetnienie kryterium: EFEKTYWNOSC WYDATKOW

(zgodnos¢ ze stawkami rynkowymi oraz regulaminem konkursu, zaréwno w odniesieniu do pojedynczych pozycji wydatkdw w szczegoétowym budzecie projektu, ale rowniez do
tacznej wartosci danej ustugi/ zadania przewidzianej do realizacji w ramach projektu)

o TAK o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

Spetnienie kryterium: PRAWIDLOWOSC SPORZADZENIA BUDZETU (prawidtowos¢ sporzadzenia budzetu projektu o charakterze metodologicznym,

rachunkowym oraz w zakresie uzasadnienia kosztow )

o TAK o NIE — NEGATYWNY WYNIK NEGOCJACJI

3 Tj. obnizenie wartosci budzetu.



OSTATECZNY WYNIK NEGOCJACJI:

o POZYTYWNY

o NEGATYWNY

Uzasadnienie pozytywnego/negatywnego ostatecznego wyniku negocjacji:

B. OSTATECZNA OCENA MERYTORYCZNA

CZY PROJEKT SPELNIA KRYTERIA OGOLNE ZEROJEDYNKOWE

o TAK

o NIE

L ACZNA LICZBA PUNKTOW ZA KRYTERIA OGOLNE PUNKTOWE:

.. pkt




Czy projekt uzyskat wymagane:
e minimum 36 punktéw ogétem oraz
e minimum 60% punktow w kazdej z czesci B.I, B.II, B.11I?

o TAK o NIE

SUMA DODATKOWYCH PUNKTOW ZA SPELNIENIE KRYTERIOW PREMIUJACYCH

o TAK — ... pkt | o NIE — 0 pkt

OSTATECZNA LICZBA PRZYZNANYCH PUNKTOW:

.. pkt

INFORMACJA DOTYCZACA SPELNIENIA KRYTERIOW:

0 PROJEKT SPELNIL KRYTERIA | UZYSKAL. WYMAGANA LICZBE PUNKTOW

0 PROJEKT NIE SPELNIL KRYTERIOW I/LUB NIE UZYSKAL WYMAGANEJ
LICZBY PUNKTOW (OCENA NEGATYWNA)

Ostateczna kwota dofinansowania




Data i podpis oceniajacego (-€j):




